SOBRE M|

Durante mas de 15 anos he desarrollado proyectos de
expansion comercial internacional, liderando |la apertura de
mercados, el desarrollo de distribuidores y la consolidacion
de relaciones comerciales en Latinoamérica y Caribe. Mi
experiencia combina vision estratégica, capacidad de
ejecucion y un enfoque orientado a generar resultados
sostenibles.

A lo largo de mi trayectoria he trabajado con fabricantes,
distribuidores, grandes cuentas, federaciones deportivasy
organizaciones nacionales, identificando oportunidades de
negocio y transformandolas en proyectos de crecimiento.
Mi forma de trabajar se basa en construir relaciones de
confianza, comprender las necesidades de cada mercado y
convertir la estrategia en acciones concretas.

En los ultimos anos he ampliado mi experiencia impulsando
proyectos de consultoria, desarrollo de marcas e integracion
de nuevas tecnologias e inteligencia artificial aplicadas al
negocio, incorporando herramientas que mejoran la
productividad, la toma de decisiones y los procesos
comerciales.

Actualmente busco incorporarme a una organizacion con
vision internacional donde pueda aportar mi experiencia en
desarrollo de negocio, expansion comercial y liderazgo de
proyectos estratégicos, contribuyendo al crecimiento de la
compahfia con una vision practica, compromiso y
orientacion a resultados.

Roberto Sanchez Haro
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